
 

 
 
 
 

 
 
 
 

 
  
 

RKH BERÄT BEIM VERKAUF DES DEUTSCHEN MEDIZINPRODUKTE-HÄNDLERS  

ENDOSCOUT AN DIE SPANISCHE IVASCULAR GRUPPE 
 
8. FEBRUAR 2021 
 

 
Raschke von Knobelsdorff Heiser (RKH) hat den Gründer und Alleingesellschafter der En-
doscout GmbH, einer deutschen Vertriebsgesellschaft für medizintechnische Produkte zur Ge-
fäßtherapie, beim Verkauf des Unternehmens an die spanische iVascular-Gruppe beraten.  
 
iVascular, mit Sitz in Barcelona, Spanien, tätigte die Akquisition über ihre Holding, LVDB SL, ein 
Unternehmen, das sich auf die Entwicklung, Herstellung und Vermarktung von Gefäßprodukten 
spezialisiert hat. iVascular will mit der Akquisition von Endoscout sein Vertriebsmodell in 
Deutschland in ein Direktvertriebsmodell ändern. Das Team, die Geschäftsstruktur und die Ge-
schäftsaktivitäten von Endoscout werden fortgeführt und bilden die Basis für die zukünftige 
Verstärkung der Organisation, um Geschäftsentwicklungen und Marktherausforderungen zu 
bewältigen. 
 
Lluís Duocastella, Gründer und Chief Executive Officer von iVascular, erklärte: "Der deutsche 
Markt ist sehr wichtig für unser Peripheriegeschäft; die Übernahme von Endoscout wird uns helfen, 
noch mehr zu wachsen, das Koronargeschäft zu starten und zukünftige Produkte aus unserer Pipe-
line einzuführen." 
 
Der Gründer und Geschäftsführer von Endoscout, Heinz Kölble, erklärte: "Nach mehreren Jahren 
einer sehr erfolgreichen Zusammenarbeit ist das gesamte Endoscout-Team sehr glücklich, nun ein 
fester Bestandteil der iVascular-Familie zu sein. Wir haben uns zum Ziel gesetzt, iVascular als ei-
nen starken europäischen Medizintechnik-Player zu positionieren." 
 
Der Verkäufer von Endoscout wurde von RKH-Partner Dr. Dominik Ziegenhahn (M&A/Private 
Equity/Venture Capital) und of Counsel Prof. Dr. Christian Möller (Tax) beraten.  
 

 
Hintergrund 
 
RKH ist eine mehrfach ausgezeichnete Corporate/M&A-Boutique mit Sitz in Hamburg, die im 
Jahre 2005 im Wege eines Spin-offs von Freshfields Bruckhaus Deringer gegründet wurde. Die 
Sozietät konzentriert sich auf die Beratung deutscher und ausländischer Mandanten bei kom-
plexen gesellschaftsrechtlichen Fragen, Unternehmenstransaktionen und Streitverfahren. Zu den 
Mandanten der Sozietät zählen namhafte Familienunternehmen, deutsche und internationale 
Industrie-, Handels- und Immobilienunternehmen, Private Equity/Venture Capital-Investoren und 
Family Offices sowie Banken und andere Finanzdienstleister. Weitere Informationen finden sich 
im Internet unter www.rkh-law.de. 
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