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RASCHKE VON KNOBELSDORFF HEISER berat die OTTO
GROUP beim Ausbau des weltweiten Mobile-Geschafts und
Eingehung einer Partnerschaft mit POWA TECHNOLOGIES

29. Januar 2016

RASCHKE VON KNOBELSDORFF HEISER (RKH) hat die Otto Group und deren Legal Inhouse
Team um Martin Mildner (General Counsel/ Global Head of M&A) bei der Eingehung einer strate-
gischen Partnerschaft mit dem weltweit tatigen englischen Unternehmen Powa Technologies bera-
ten.

Ziel der Partnerschaft ist es, die fihrende Position der Otto Group im elektronischen Einzelhandel
weiter auszubauen. Die Verbindung ebnet Millionen Otto Group Kunden den Weg zu einem schnel-
len und einfachen Weg zu shoppen und Marken zu erleben. Dabei ist es unerheblich, ob der Kunde
sich in einem Online-Shop oder in einem Ladengeschaft aufhalt bzw. unterwegs ist. Bei einem
prognostizierten Mobile-Commerce-Umsatz von weltweit 626 Milliarden Dollar (rund 577 Milliar-
den Euro) bis 2018 ermdglicht die App PowaTag Transaktionen durch das Auslesen unter anderem
von Audio- und Bild-Quellen, Links, QR-Codes und Social Media binnen Sekunden.

Mit weltweit Gber 123 Einzelunternehmen — darunter OTTO, Bonprix, Crate & Barrel und
Freemans Grattan — ist die Otto Group weltweit zweitgréiter Online-Héandler mit dem Endverbrau-
cher. Mit Hermes verfligt der Konzern tiberdies iber Deutschlands gré3ten postunabhangigen Lo-
gistikanbieter im Privatkundengeschéaft mit taglich tber 1 Million Haustiirkontakten. Im vergange-
nen Geschéaftsjahr 2014/15 generierte die Otto Group einen Umsatz von Uber 12 Milliarden Euro,
stark getrieben durch das Geschéft mit dem Internet. Darlber hinaus gehdren weltweit Gber 400
Stationérgeschafte zum Konzern. Die Partnerschaft mit PowaTag ermdglicht der Otto Group ihre
vielfaltigen Vertriebswege effektiv im Zuge eines Omnichannel-Ansatzes gewinnbringend einzu-
setzen.

Die Otto Group wurde federfuhrend von RKH-Partner Dr. Kristian J. Heiser (Corporate/M&A) so-
wie dem Associate Dr. Jan Hermann (Corporate/M&A) beraten. Fir vertriebs- und IT-rechtliche
Fragen wurde der KNZP-Partner Dr. Kai-Uwe Plath hinzugezogen. Ferner wurde von RKH die
englische Kanzlei Bristows (Marek Petecki und Nick Richards) eingebunden.

Das Legal Inhouse Team der Otto Group setzte sich zusammen aus Martin Mildner (General Coun-
sel/ Global Head of M&A), Dr. Steffen Jaeniche (Leiter Corporate) und Dr. Julian Harm (Corpora-
te).
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Hintergrund

RASCHKE VON KNOBELSDORFF HEISER st eine Partnerschaft mit zehn Rechtsanwalten. Die
Sozietat wurde im Jahre 2005 im Wege eines Spin-offs von Freshfields Bruckhaus Deringer ge-
grindet und gehdort heute zu den fihrenden Corporate/M&A-Boutiquen in Deutschland. Mit Fokus
auf High-End-Beratung konzentriert sich die Sozietéat auf die Beratung deutscher und auslandischer
Mandanten bei komplexen gesellschaftsrechtlichen Fragen, Unternehmenstransaktionen und Streit-
verfahren. Zu den Mandanten der Sozietdt z&hlen namhafte Familienunternehmen, deutsche und
internationale Industrie-, Handels- und Immobilienunternehmen, Private Equity-Gesellschaften so-
wie Banken und andere Finanzdienstleister. Mehr Informationen finden Sie im Internet unter
www.rkh-law.de.
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